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"Davno je receno da coveka nista tako ne ograni¢ava kao nedostatak sopstvene vizije.
Takode, za mnoge uspesne ljude Cesto kaZemo da su na vreme, pre i bolje od ostalih,
sagledali buducénost, prepoznali i osetili buduce dogadaje i hrabro usmerili svoju energiju
u srediste njihovog odvijanja.... Ukratko, sustina vizionara je u posebnom stanju uma, u
pronicljivom i dalekoseZnom sagledavanju mogudéih dogadaja u kojima ne samo da Zele
da ucestvuju, nego Zele i da budu jedan od glavnih i najaktivnijih ucesnika".

( K. Omae, Kako razmislja strateg

Bolonjska deklaracija, s jedne starne, savremena teorija i progresivna praksa, s druge strane nas opominju da, treba
napraviti iskorak iz klasi¢nih oblika predavanja i vezbi (eks katedra) i studenta ;,cutologa" pasivnog ucesnika u
nastavnom procesu podstaci da postane aktivni ucesnik u savladavanju tajni ekonomske nauke. Otvara se pitanje:
kako studenta "¢utologa" uciniti aktivnim ucesnikom u nastavnom procesu. Odgovor na postavljeno pitanje nije lak
ni jednostavan. Potrebno je ispuniti niz preduslova. Pored ostalih, kljuéni je taj da profesori i saradnici, kao
realizatori nastavnog procesa, prepozanaju neophodnost interaktivne nastave, tzv, marketing partnerstva izmedu
profesora- saradnika i studenata. Nasa je obaveza da s oloncem na ekonomiju znanja, s jedne strane, i savremenu
teoriju i progresivnu praksu, s druge strane, Skolujemo novi "profil" studenta, buduceg diplomiranog-master
ekonomistu. Univerzitet-fakultet treba da postane rasadnik prepoznatljivih marketing menadzedra, kreatora
ekonomske politike, ekonomskih-trgovinskih diplomata, bankara-finansijskih. Implementacijom studije slu¢aja u
nastavni proces, analogno studijama medicine, studenti ekonomije imace priliku da teorijska saznanja odvezbaju u
"ekonomskoj klinici". Re¢ je o svojevrsnom reinzenjeringu nastavnog procesa na ekonomskim fakultetima. Jer kao
$to nema uspesnog lekara bez dobro odvezbanih teorisjkih znanja u praksi - na klinici, tako nema ni prepoznatljivog
ekonomiste, ako svoja teorijska saznanja ne odvezba u praksi.

S druge strane, privreda Republike Srbije prepoznade univerzitetske “autpute” i instrumentalizovati ih u strategiju
drustveno-ekonomskog oporavka zemlje. Na taj nacin, smanji¢e se jaz izmedu "viska" visokoskolovanih kadrova
“teorijskih sveznalica”, koje §kolujemo za trZiSte rada, i realnih potreba privrede za struénjacima odredenih profila.

Ekonomski fakultet u NiSu, prvi je prepoznao potrebu povezivanja teorije i prakse. Krenuli smo pocetkom
devedesetih godina 20. veka, sa predavanjima po pozivu, okruglim stolovima, nau¢no-struénim tribinama. U 21,.
veku nastavili smo s inovacijama u nastavi. Teorijsko metodske jedinice poceli smo da proveravamo u praksi.
Osnovali smo Ekonomsku kliniku. Paralelno s tim organizovali smo studentske posete: Produktnoj berzi u Novom
Sadu, Beogradskom sajmu, Trgovinskim lancima: Metro, Mercator S, Delhaize, Upravi carina. ( Studenti
Ekonmskog fakulteta u NiSu ve¢ 16 godina "trguju" na Berzi u Novom Sadu; Iz studentskih klupa u menadzere.
Studenti Ekonomskog fakulteta u NiSu napravili priruénik uzor drzavi, klinika za menadzere). Ovo su rekli
predstavnici: Poreske uprave Republike Srbije, predstavnici internacionalnih trgovinskih lanaca, predstavnici
Satmpe: Politika, Novosti, Narodne novine, RTS, NTV, TV 5, TV Belami..itd.

Naucno-stru¢nu spoznaju i savladavanje tajni ekonomske nauke, obogatili smo s organizovanjem inovacionog
seminara (2003.) “Trgovinska diplomatija: Vestine pregovara i umece sklapanja kupoprodajnih ugovora”. Nije nas
obeshrabrila ni globalna finansijska i ekonomska kriza, koja je zapocela 2008. godine. Hrabro smo zakoracili u nove



inovacione poduhvate. Pred studentima su polagali ispit “zrelosti” kreatori ekonomske politike, drustveno-
ekonomska elita, ugledni privrednici i odabrani predavaci po pozivu. Studentima smo u goste "doveli": ministra
trgovine, ministra finanisja i privrede, glavnog trziSnog inspektora, direktora Poreske uparve, direktora Carine,
predsednika Unije poslodavaca Srbije, Republickog javnog tuzioca, ¢lana Agencije za borbu protiv korupcije.

Instruktori ekonomske-trgovinske diplomatije, studentima, bile su ugledne licnosti. Pomenimo njegovu ekselenciju
prof. dr Davida Dasica, uglednog profesora i diplomatu, predstavnike Kancelarije za pridruzivanje EU i druge
ugledne li¢nosti.... Novembra meseca 2013. nasi studenti su osvojili trece mesto na takmicenju studenata drzavnih
ekonmskih i agroekonomskih fakulteta u Novom Sadu (Sinergija znanja), na temu "Promociono-komunikacioni
miks uskrS$njih praznika-kako osmisliti paket ponude". Studenti su nam bili "desna ruka" kreatori svih ovih
inovacionih seminara. Brojne su generacije studenata i pojedinaca kojima se zahvaljujemo S$to su zajedno sa nama
profesorima i saradnicima viSedecenijskim radom izgradivali korporativni imidz Ekonomskog fakulteta u Nisu.

Na karju ali ne i po vaznosti. I ove godine (21,maja 2014.), studenti su, i pored katastrofalnih poplava u Srbiji i
vanrednog stanja, hrabro zaplivali niz maticu tajni trgovinske diplomatije. U organizaciji Studentske asocijacije-
studentskog parlamenta Ekonomskog fakulteta u Ni3u i, predmetnih nastavnika: prof. dr Sretena Cuzovica i doc.
Svetlane Sokolov Mladenovi¢, u okviru predmeta Ekonomika trgovine, organizovano je jedanaesto takmicenje
studenata iz oblasti: Trgovinske diplomatije i pregovaranja. Strucni ziri koji su sacinjavali predstavnici
(menadzment kompanije " Mercator S") dao je svoje miSljenje: ""Ekonomski fakultet u NiSu sadrzajno osmisljava
proces Trgovinske diplomatije , o ¢emu svedoci i ovo takmicenje studenata (Videti: fotografije i fono zapis u
priloguhttps://www . facebook.com/StudentskaAsoci jaci jaNova/photos/a). Pokazali su se kao
dobri poznavaoci Trgovinske diplomatije: vestine pregovaranja i umeca sklapanja kupoprodajnih ugovora*’.

Eto dovoljno dokaza da Ekonomski fakultet u Nisu Skoluje elitu koja putuje. O tome gore i reci (ocena) stru¢nog
zirija: " 1 ovog puta prepoznali smo trgovinske diplomate-uspesne pregovarace, koje bi pozelele mnoge kompanije”.
Ovakava ocena predstavnika kompanije "Mercator S" nije kurtoazni epitet nama i nasim studentima, to je istinita
prica, potvrda za to su i nasi studenti-kadrovi koje smo odskolovali za potrebe kompanije " Mercator S". Aktuelni
menadzer kompanije "Mercator S" hipermarketa u NiSu je na$§ student, proslogodisnji ucesnik na desetom,
jubilarnom takmiénju "Trgovinska diplomatija: vestine pregovaranja".

U ime organizatora inovacionog seminara-takmicenja studenata
“Trgovinska diplomatija: VeStine pregovaranja i umece sklapanja kupoprodajnih ugovora”
Prof. dr Sreten Cuzovié¢
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